
Contactez le service commercial pour plus d’informations 

Ue jeje peux            

         

 

L’interface entre le Marketing Hub de Hubspot et le CRM artis.net permet de 

synchroniser les bases de données : 

 

Le changement de statut de l’entreprise (suspect à prospect qualifié par exemple) 

dans Hubspot déclenche la création automatique d’une fiche prospect, des 

interlocuteurs, des actions (appels, rendez-vous, emails) et de l’affaire dans le 

CRM artis.net. La mise à jour des données de ces entités dans artis.net remonte 

également dans Hubspot. Cette interface est un module optionnel.  

 

 

Le connecteur permet de : 

 Éviter les ressaisies et avoir des données à jour sur les deux solutions.  

 Aligner vos équipes commerciales et marketing. 

 Fluidifier et automatiser le processus avant-vente.  

 

CONNECTEUR HUBSPOT  

MARKETING 


